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眼镜店储值复购话术（单店）

眼镜零售店会员储值与复购话术（单店版）

眼镜零售店用：会员开口、算账、节点、专属四步与三种拒绝的应对。

作品名称 眼镜店储值复购话术（单店）

商品全名 眼镜零售店会员储值与复购话术（单店版）

作品类型 文字作品 · PDF 文档

著作权人 宁德市钦汇晨贸易有限公司

版本 单店版 · 2026-10
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1. 会员与复购的逻辑
眼镜零售店的会员话术不是推卡，而是给顾客一个下次再来的具体理由。理由只能是省钱的

算法、固定的到店节点或者专属的服务，不能是“很划算”。

复购的关键是约定下一次：新镜前三天可能有点不适应，一周后不习惯就来调整。这类送客

话术里已经包含下次到店的理由。

试读到此结束。完整版共 5 个部分，订单确认后在用户中心下载。


